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靠“二次元假发”接单到三个月后

这对夫妻理发师火出圈

进入二次元假发行业后，41岁
的权宏飞不仅学着理解年轻顾客，
还亲自戴假发、换服装，到漫展体验
角色扮演。曾经穿着宽大 T恤、短
裤和拖鞋理发的他，重新发现了装
扮自己的乐趣。

在他看来，二次元并不是一些
家长眼中的“不务正业”，而是年轻
人表达审美、寻找认同的一种方式。

“我们小时候也会披着床单扮
演电视剧人物，也会用泥巴、树叶玩
过家家。现在的年轻人物质条件更
好了，可以用服装、妆容和假发把喜
欢的角色还原出来，形式变了，内核
其实没有变。”他说。

目前，夫妻俩的顾客主要集中
在 12岁至 28岁之间，既有中学生、
大学生，也有刚参加工作的年轻人；
一名外地游客专程从西安赶来，只
为披上那块《火影忍者》理发围布剪
一次头发；还有外地医生、上班族通
过网络下单，尝试平日里很少示人
的另一面。

比订单和收入更让权宏飞在意
的，是自己终于从重复的生活里走
了出来。他坦言，曾经看到一些老
人坐在广场上晒太阳，眼神空洞，他
总担心自己有一天也会在日复一日
中失去热情。

“我想做一点将来能让自己骄
傲的事情。”他说，“哪怕日后回望，
也要说自己的事。”

夜色渐深，理发店里的灯依然
亮着。镜子一侧，是陪伴夫妻俩多
年的剪刀和梳子；另一侧，是一顶顶
等待塑形的彩色假发。夹板合拢，
原本平直的发丝慢慢有了弧度，也
像他们一成不变的生活，被重新塑
出了新的模样。

7月15日下午，在郧阳区文化东巷（通达市场后门）附近的名流造型理发店，41岁的店主权宏飞正守着手机

回复订单，39岁的妻子张永会专注修剪假发。屋内一侧，一顶顶颜色鲜艳、造型夸张的二次元假发格外抢眼：有

的刘海向两边扬起，有的发丝盘成蝴蝶结，还有的靠铁丝和热熔胶撑出悬空轮廓。白天，他们给老顾客理发；空

闲时和晚上，两人便扎进这片五彩斑斓的“二次元世界”。 ■文、图/记者 吕世银

权宏飞夫妻俩 2003年进入美发
行业，2008年 5月 1日，两人在郧阳
区文化东巷开起理发店。

20多年来，剪发、烫发、染发渐
渐变成一种熟练到几乎不用思考的

“肌肉记忆”。但权宏飞一直不甘心
让生活只有重复。

装修理发店时，别人建议他在墙
上挂几幅发型画，他觉得“千篇一律，
没什么意思”。

六七年前，他萌生了一个想法：
把自己喜欢的动漫元素印到理发围

布上。网上找不到成品，小批量定
制又没有厂家愿意接单，他便在
2019 年专程跑到广州，自己选布
料、找厂家、联系印花厂，最终做出
了一块印有《火影忍者》元素的理
发围布。

这块围布沉寂了几年，直到一段
展示它的短视频意外走红。2025年
8月 1日，权宏飞在抖音发布视频，展
示顾客披着《火影忍者》元素理发围
布剪发的场景。记者看到的抖音页
面显示，该视频已获得 71.6万点赞、

2.9万条评论和 50.1万次分享。
权宏飞告诉记者，这条视频播放

量超过 4000万。不少网友在评论区
留言：“你可以试试做二次元假发。”
一句句留言，给这位传统理发师打开
了新思路。

2025年 8月，夫妻俩开始在网上
寻找教程。没有老师，就对着视频一
点点琢磨；不认识动漫人物，就照着
顾客发来的参考图拆解发型结构。
自学一个多月后，他们接下了第一批
订单。

夫妻俩记不清第一顶假发具体
是哪一个角色，却一直记得带来第一
单的那名女孩。

去年，一名初三女生经过理发
店，看到店里摆放的动漫假发，便问他
们能不能帮忙做一顶。那时，两人的
技术刚刚练出一点模样，正缺实物和
订单练手，便决定免费为女孩制作。

一天后，女孩拿到做好的假发，
非常满意。她不仅成了回头客，还在
同学和朋友中主动帮忙宣传。朋友
带朋友、同学介绍同学，陆续带来了
十多个订单。

“她是我们的第一位顾客，也是
我们的贵人。”权宏飞说。如今，即使
店里的订单已经排到几个月以后，这
名女孩仍然可以随时“插队”，手工费
也始终按最优价格收取。

最初没有订单时，夫妻俩免费帮
人制作；后来手工费从 50元、60元慢
慢涨到80元。价格不高，却让他们接
触到越来越多造型，也让藏在郧阳区
的二次元爱好者逐渐找到这里。

真正让夫妻俩意识到这门手艺

并不简单的，是今年 4 月的一笔订
单，顾客要制作《永劫无间》中“殷紫
萍”角色的假发。

顾客只发来一段较为模糊的视
频。夫妻俩知道角色名字，却不知道
同一个游戏人物还有不同“皮肤”，发
型也各不相同。他们按照网上搜到
的图片做了两天，顾客收到照片后却
说：“不是这个造型。”

“确实是我们没看清，也是经验
不足。”权宏飞说。两人没有推卸
责任，而是自己花钱重新购买假发
毛坯，又用近 3天时间重新制作。

那顶假发最难的部分，是用发丝
做出蝴蝶结。发片取多厚、发胶用多
少、什么位置用热熔胶、什么位置用
布艺胶，都要反复尝试。夫妻俩前后
练了数十遍，才慢慢找到手感。

前后耗时 5天，两人只收了 150
元手工费。顾客最终认为成品“能
用，但还没有达到理想状态”，此后也
没有再次下单。

这笔并不成功的订单，却成了他
们进入新行业后最扎实的一堂课。

从那以后，两人接单前会要求顾客提
供清晰、多角度的参考图，把角色、皮
肤和造型细节逐一核对后再报价。

“说到底，这是个手工活，只有反
复练，练出手感。”权宏飞说。

烫“玉米须”、修剪轮廓、用夹板
塑形，再用发胶和吹风机定型，看似只
有几个步骤，真正做起来，却考验理发
师对发型结构、层次和质感的判断。

多年的美发经验，在此时变成了
夫妻俩的优势。哪一处该长、哪一处
该短，哪里要厚、哪里要薄，他们看一
眼参考图便能大致判断。给真人剪
发时使用的剪刀、夹板和部分造型技
巧，也被他们带进假发制作中。

今年 4月，短视频带来的流量开
始转化为订单。截至 7月 15日，夫
妻俩共接到 700多单，其中九成来自
线上。当前每顶假发平均收取 150
元至 300元手工费，一般需要两三个
小时完成。

“目前这些订单，我们俩要忙到
10月才能完工。现在每天都紧锣密
鼓，但很充实。”权宏飞说。

一块动漫围布，打开新世界的大门

流量变现，订单排到三个月后

“不想日复一日
重复到老”

白天白天，，他们给顾客理发他们给顾客理发。。空闲时空闲时，，权宏飞细心制作二次元假发
权宏飞细心制作二次元假发。。


