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这波楼市热潮，离不开政策
与房企促销的双重推动。

为抓住“金九银十”尤其是国
庆返乡置业的窗口期，我市启动
了“品质安居季”系列活动，针对
返乡置业群体发放专项综合补
贴。同时，联合金融机构推出低

利率、高额度的信贷套餐，有效降
低购房门槛，减轻了购房者的前
期资金压力。

区县层面的政策更是亮点纷
呈。以竹山县为例，其推出的重
磅优惠精准覆盖了多类群体：农
村户口购房者可享 6万元补贴；二

孩家庭可直接奖补 25平方米的房
价；三孩家庭则奖补 50平方米房
价。更吸引人的是，这些政策可
以叠加使用，意味着一个符合条
件的农村户口三孩家庭，最高可
获总计 75平方米房价外加 3万元
现金的补贴，降低购房成本。

借力政策东风，各大房企也
纷纷推出多样化优惠措施抢占
市场。

和瑞雲著推出特价房；国
瑞·麓林府推出 9.8折购房优惠；
广润澜溪雲庭项目设立了“返乡
置业”专项 1万元优惠；玖晟雲著
更是推出“四重礼包”，包括购房
4000元抵扣 4万元、车位 4.9万元
起以及到访即有礼等措施，形成
了强大的促销合力。

十堰市房地产开发企业协会
会长郝良永表示：“这一系列‘政
策+市场’的组合拳，精准地刺激
了潜在需求，尤其是激发了改善
型需求和返乡置业需求的集中释
放。预计这股暖意还将在‘银十’
的后半程持续，为稳定我市房地
产市场提供坚实支撑。”

国庆楼市“返乡潮”发力，销量同比增长15%

品质楼盘成市场“优等生”

“国庆中秋八天假期，每天忙得团团

转，不是在带客户看房，就是在带客户看

房的路上，一天都没有休息，但成交量也

比较喜人……”假期刚过，我市一楼盘销

售人员刘冀与家人分享着忙碌而充实的

喜悦。

过去不久的假期，十堰楼市迎来一

波看房与成交高峰。各大楼盘营销中

心人气旺盛，以改善型、高品质为代表

的住房产品备受青睐。与此同时，地

方 政 府 与 房 企 相 继 推 出 系 列 优 惠 政

策，共同点燃市场热情，展现出十堰房

地产市场的活力与韧性。
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“这是我们最新推出的房型，建
筑面积 142 平方米，使用面积可达
200平方米，户型设计和性价比在目
前产品中非常有竞争力……”10月 7
日，记者在国瑞·麓林府营销中心看
到，沙盘区被前来咨询的市民层层围
住，销售顾问们手持激光笔，尽管声
音沙哑，仍热情细致地为他们讲解项
目亮点。

“这个户型很好，不仅有 4 个卧
室，还有大露台。”样板间参观结束后，
来自十堰城区的陈女士非常心动，半
开玩笑地询问身旁的丈夫：“怎么样，
想不想买？有压力没？”

该楼盘销售总监孙杨介绍，尽管
整个国庆中秋假期没有休息，但同事
们工作热情高涨。“公司在国庆前夕
推出的一栋 50套大平层住宅去化迅
速，鉴于旺盛的需求，假期内紧急加
推了一栋新楼。‘双节’期间，项目累
计成交 60套，业绩最好的销售人员共
成交 13套住房。”

茅箭区和瑞雲著楼盘、张湾区
广润澜溪雲庭都是我市开发的第四
代住宅。在这两个楼盘样板间，参
观者络绎不绝，甚至同时出现七八
波客户同时参观样板间的情况。

和瑞雲著楼盘营销总监余东位
介绍，国庆中秋假期，公司销售额为
1600 余万元。截至目前，该楼盘的
519套住宅已售出 90%。

同样的热度也蔓延至十堰城区其
他楼盘。如玖晟雲著、福山玺樾、恒大
御府、中央云著等项目，成交量均较节
前有明显上涨。

湖北省房地产协会发布的数据显
示，“双节”期间，全省商品房销售面积
同比增长 12.9%。其中，十堰以 15%
的销售面积增幅，跑赢了全省平均水
平，显示出强劲的市场动能。

记者调查发现，在此轮楼市
热潮中，两大特征尤为突出：一是
返乡置业群体成为重要购房力
量，二是市场改善型住房、高品质
住房更受消费者青睐。

“双节”期间，在南京经商的
郧西居民黄女士选择在和瑞雲著
购置了一套第四代住宅。她告诉
记者：“在外做生意几十年，今后
计划回十堰定居。十堰推出的第
四代住宅产品，非常符合我对未
来生活的想象。”

“据我们统计，‘双节’期间成
交客户中，30%是长期在外工作

或经商，利用假期返乡看房、购房
的十堰人。”我市一楼盘销售总监
向记者透露。这部分客群资金相
对充裕，购房决策果断，且普遍倾
向于选择品牌开发商、户型设计
更优的高品质楼盘。

来自竹溪县的陈女士在国
瑞·麓林府看中了一套 142平方
米的第四代住宅，当天与丈夫现
场拍板，签署了购房协议并缴纳
了购房款。“之前住的房子只有两
个房间，现在孩子大了，必须给他
们独立的空间，换房是刚性需
求。”陈女士的话道出了许多购房

者的心声。
“如今的购房者非常理性，也

更为专业。他们关注的不仅是图
纸上的面积，更是未来的生活场
景。例如，能够种养花草的露台、
可供孩子玩耍的宽阔客厅、能满
足多代同居的房间布局，这些‘品
质细节’往往是促成交易的关
键。”我市房地产行业一资深人士
分析认为，当前市场中，简单的

“刚需”居住属性已难以满足客
户，兼具功能性与舒适度的改善
型、高品质住宅正成为市场成交
的主力。

需求洞察：返乡置业潮起，改善型、品质楼盘受青睐

政策助推：多维优惠叠加，精准降低购房成本

市场直击：
售楼处人气旺，

品质楼盘成交火热

市民们正在一在售小区营销中心沙盘区查看。

销售顾问们向有购房意向的市民介绍楼盘相关户型。


