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这些推销诈骗之所以能触达大一新生，“新生
群”是其中重要一环。记者调查发现，大学的“新
生群”既有学校官方的，也有学长学姐自建的，还
有假冒的，五花八门，管理方式不一，给了不法分
子可乘之机。

记者在某社交软件上搜索“2025新生群”，就
会出现不同大学的各类新生群，群头像多以各个
大学的校徽为主，看起来非常真实。记者选择其
中几个进行添加，发现除了少数进群需要认证“专
业+姓名”之外，大部分可以直接进群。

在一个有 900多人的某大学新生群内，有接
连不断的信息是来自几位名为“校宣传部”“校学
习部”的人，信息内容为“已经为 2025级新生建立
了新群，用来通知新生军训、宿舍安排、开学报到
等事宜，还会分享如何加入学生会、转专业、考研
找工作等各种信息，要求各位同学务必添加”，同
时还强调是“学院老师建的群”“导员让转发的”

“已经在学院报备”。
记者随之加入新群后，群内没有任何官方信

息，而是反复弹出“免费领取大一专业资料，可学
视频处理技能”的公告，附带私人账号二维码。记
者尝试添加其中一个账号，系统提示“该账号因被
举报存在异常行为，已限制添加”；而成功添加另
一账号后，对方立即开始以“无偿分享大学资料”
的名义推销“免费技能培训课”，称“学生会竞选、
评优都需要这些技能加分”，随后引导试听课程。

此外，群里还会有人发布“0门槛高薪兼职”
“不限专业的校内勤工俭学”等信息，这些背后都
暗藏着以“免费培训”为诱饵，诱导大学生高价买
课、“先学后付”的“培训贷”陷阱。

记者梳理了多个假“新生群”，发现有些共同特
征：一是常设置“全员禁言”，仅几个管理员重复发
布相同内容；二是频繁引导新生转入其他群聊，最
终指向私人账号；三是普遍打着“学校要求”“老师
安排”的旗号，利用新生对高校的信任降低警惕。

大学陆续开学，已经有不少大学发出了“新生
防诈骗提醒”，其中就包括提醒学生警惕打着学校
名义组建的各种“新生群”，或自称“学长学姐”的个
人账号，新生应认准官方渠道、不轻信非官方途径
的信息，注意核实“学长学姐”或“官方人员”的信
息，同时也不要通过私人渠道进行交易、转账等。
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“加了新生群，本想提前了解一些校园信息，
没想到群里有学长学姐是假冒的。”大一新生李欣
（化名），对即将到来的大学生活满怀憧憬，但没想
到，在开学前被上了“大学第一课”。李欣说，她通
过某平台加入新生群后不久，就有一位自称“学
姐”的人主动来联系她。

“对方上来就报了年级、专业和姓名，还热情问
我家乡在哪、开学要带多少行李，感觉特别亲切。”
李欣说，起初她就专业课程、宿舍环境等问题咨询
对方，“学姐”都能对答如流，这逐渐让她放下戒
备。“后来在聊到宿舍时，学姐自然而然地问到我被
褥怎么带，之后就开始推销一个品牌的床上用品。
说大部分新生都是在一个校企合作的小程序上购
买这种床上用品，商家还可以送货到寝。而她现在
正好在做这个品牌的兼职，可以帮忙介绍。”李欣当
时觉得“学姐”好心推荐，就没好意思拒绝。

“对方很快发了样式材质介绍、实拍图和视
频，甚至还有一份有些模糊的质检报告。”李欣一
开始有所犹豫，并没有立即购买，对方也未强求。

但“学姐”当晚再次私信推销，经不住软磨硬泡，觉
得“学姐”做兼职也不容易，李欣最终选定了一套
598元的床上九件套。“一开始我想自己在小程序
上下单，但学姐说可以先预付 99元订金，由她帮
忙下单，锁定‘送货到寝’的名额，开学前 10天再
补齐尾款即可。”出于信任，李欣便转给对方 99
元。结果，对方随即发来“订金不退、非质量问题
不退换货”的说明。

意识到不对劲的李欣上网搜索相关信息，发
现多个社交平台上有大量类似投诉——多名新生
曾遇到话术、产品图几乎完全一致的“学姐”或“学
长”推销床品。于是，李欣赶紧联系“学姐”，表明
想要退款，但此时对方就并不像之前一样热情了，
声称工厂就开始定制了，订金不能退，李欣之后又
多次要求退款，但对方都已经不再回复。

随后，李欣在这个新生群里，看到“学长学姐
身份不明，警惕推销诈骗”的提醒，群内也有几位
同学反映，收到了同一位“学姐”的推销。而这位

“学姐”不仅拉黑了李欣，也在新生群里消失了。

在社交媒体上，有这样一类账号，往往是以
“✕✕大学✕✕学长/学姐”为名，其账号主页主要
分享这所大学的一些基本情况，有的还会开几个

“新生答疑帖”。而在这些帖子下，都有一个“✕✕
大学 2025新生群”的链接。

“以解答各种问题的名义，吸引新生进群，然
后挨个添加推销。”曾经做过类似兼职工作的小远
向记者讲述了其中的套路。今年上大三的小远，
在暑假时找了一份推销“学校床上用品”的兼职，
说是可以利用学校的大一学弟学妹资源，销售床
上用品，每卖出一单能提成 50元至上百元。

“本来以为是正经推销，但进去之后，发现都
是在骗人。”小远说，入职培训后，公司就让小远开
始立“热心学姐”的人设，“只做自己学校的还不
行，销路太窄，还要多注册账号，假装多个学校的

‘学姐’。”小远选定了 3所学校，再从各种渠道了
解这些学校的校区、食堂等基本信息，以便有新生
询问时能对答。

小远经营着自己的“学姐”社交账号，通过
发“大学新生宿舍被子求推荐”“✕✕大学新生
看过来！”等引流帖子，吸引新生进入自己建立
的新生群，还会在社交软件上搜索该学校的各

种新生群，以“学姐”名义潜入进去，寻找新生目
标进行推销。

“群里只要有人提问，就要第一时间回复，表
现得特别积极。”小远说，公司还发给她一本话术
书，上边有一些万能推销话术。“例如我们是央视
推荐产品、奥运冠军代言，而且推销时一开始不强
求，只说‘给你介绍一下，不买也可以’。但如果对
方迟迟不下单，就以‘预订优惠要截止了’‘之后要
涨价’等话术来反复催促。”如果聊天“套近乎”
时，对方问到了更详细的学校信息，小远则会边用
AI查信息边回复，“大一新生对学校不了解，也没
什么警惕，所以看不出什么破绽。”小远兼职的公
司还制定了每天的任务指标，要是不“开单”，不仅
没提成，连基本工资都没有。

“有的就是抓住大学开学的时期，临时租个地
方，干几个月之后公司就注销跑路了，你买了被子，
最后可能连卖家都找不到。”小远坦言，这种所谓的
公司，也并不正规。她被告诉只负责推销卖货，而
产品的实物她从来都没有见到过，“那些所谓的实
拍图都是网上找的，或者花钱买的。”小远后来觉得
自己做的事是在昧着良心骗人，所以她连入职时交
的200元入职押金都没要回来，就离开了。
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