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受委托，于2025年6月23日
10时在十堰市茅箭区朝阳南路4
号 2- 1 室 ，对 车 牌 号 为 鄂
C8G952、鄂 CW5577 两台车辆
进行公开拍卖，参考价：4980-
13300元/台，保证金：2万元/台。

拍卖标的展示时间、地点：
自公告之日起至拍卖会前在标
的物所在地展示。有意者可到
我公司查阅该标的相关资料，于
拍卖会前持有效证件及保证金
到我公司办理竞买登记手续。

联系人：刘先生
13986886692

湖北省正平拍卖有限公司
2025年6月16日

拍卖公告

由于正品“一娃难求”，仿版
Labubu在电商平台泛滥。记者在
淘宝和抖音等平台搜索发现，不少
商家售卖仿品，价格仅为正品的
1/3 到 1/5。更令人担忧的是，部
分消费者难以辨别真伪。十堰一
潮玩店主透露：“有些高仿连二维
码都能扫出来，不是资深玩家根
本分不清。”记者了解到，有银行
甚至推出“存 5万送 Labubu”揽储
活动。

对此，专家提醒，潮玩消费应
当量力而行，以免引起“收集强迫
症”或形成盲目攀比心理。消费者
需要明确自己购买的目的——是
真心喜爱，还是仅仅追逐潮流或投
资回报。

泡泡玛特“一娃难求”

有人从上海赶来扫货

时下，泡泡玛特这一潮玩新宠十分火爆，

受到我市许多年轻人的追捧。泡泡玛特为何

这么火？对此，记者进行了探访。
■文、图/记者 王琪

“凌晨 3点就开始排队，门店还没
开门就已经排了上百人。”这是泡泡
玛特 Labubu系列在全球各地门店发
售时的真实场景。

这款由泡泡玛特推出的潮玩
IP，以其独特的“邪萌”设计风格
——尖耳朵、九颗尖牙打破了传统
潮玩的甜美风，迅速成为年轻人追
捧的对象。在十堰，虽然各大商场
仅有泡泡玛特的抽盒机而没有实体
店，但这丝毫不影响当地年轻人对

泡泡玛特的热情。
Labubu的全球热度令人咋舌，原

价 99元的盲盒隐藏款被炒至 3000元
以上，联名款最高成交价达 2.8万元；
初代薄荷色 Labubu以 108万元成交，
棕色限量款以 82万元拍出，部分海外
市场溢价达百倍。在十堰，想要获得
Labubu的搪胶系列产品，年轻人只能
通过线上渠道购买，而即便如此，正
品依然“一娃难求”。

十堰万达广场的泡泡玛特抽盒机

前，22岁的女生小张告诉记者：“我已
经连续 3个月每天午休时间来抽盒，
希望能抽到 Labubu搪胶系列，但抽盒
机里根本没有这个系列。”像小张这
样的年轻人在十堰不在少数，他们被
Labubu独特的设计所吸引，却苦于无
法通过正规渠道购买。

这种供需失衡直接导致二手市场
的火爆，也催生了假货泛滥的现象，
Labubu仿品已经售卖上万只，甚至供
不应求。

“一娃难求”：全球疯抢的Labubu现象

潮玩之所以能在十堰乃至全球范
围内引发如此狂热的追捧，与其承载
的多重价值密不可分。记者通过采访
多位十堰本地藏家，试图解析这些“美
丽废物”背后的价值逻辑。

心理学分析认为，Labubu 这类
“丑得独特”的设计具有情绪疗愈价
值，成为都市孤独感的填补物。27岁
的十堰某公司职员小林告诉记者：“工
作压力大的时候，看着柜子里这些娃
娃，心情就会好很多。”这种情感寄托
在高压力的现代社会中尤为珍贵，也

是许多玩家最初“入坑”的原因。
潮玩展示成为年轻人构建圈层认

同的方式。在十堰，潮玩爱好者们自发
组建多个交流群，定期组织线下交换活
动。25岁的美术老师小陈说：“通过潮
玩认识了很多志同道合的朋友，我们不
仅交流收藏心得，还会一起参加漫展等
活动。”

记者了解到，我市已有少数投资
者专门从事潮玩买卖，他们密切关注
市场动态，低价买入潜力款，待价格上
涨后卖出获利。Labubu限量款在二

手市场溢价普遍达 20—30倍，吸引不
少以投资为目的的买家。

然而，潮玩投资的风险也不容忽
视，十堰某证券公司分析师王先生表
示：“当前狂热与历史上‘炒鞋’‘炒熊’
崩盘前兆相似，部分交易存在虚假报
价、左手倒右手等操纵行为，市场溢价
与真实需求脱节。”事实上，泡泡玛特
部分产品价格已经出现回落，如
MEGA珍藏系列MOLLY宇航员地球
女儿1000%从去年8月的10万元回落
至目前的3—6万元。

从情感寄托到投资工具：潮玩的多重价值

抽盒机前的执念：有人专门从上海赶来扫货

在十堰万达广场、寿康永乐商圈
等核心商业体，泡泡玛特的抽盒机成
了年轻人的聚集地。每逢午休或周
末，抽盒机前总会排起长队，年轻人
熟练地扫码、付款、摇盒，期待着拆开
盲盒时的惊喜瞬间。然而，与一二线
城市的实体店不同，十堰的抽盒机里
几乎见不到 Labubu搪胶系列产品，就
连常规盲盒中的隐藏款也如“海市蜃
楼”般难以触及。

23岁的设计师林悦是抽盒机的
常客，其手机相册里存满盲盒开箱视
频：“虽然知道抽中 Labubu的概率微
乎其微，但每次摇盒时的心跳加速，
就像在拆一封未知的情书。”为了集
齐 Labubu坐坐系列，她不仅在线下抽
盒机“碰运气”，还加入多个潮玩社

群，与本地玩家交换重复款式。
6月 10日晚，记者在万达广场一

楼的泡泡玛特抽盒机前看到，两名年
轻男士将机器里的 Labubu可口可乐
系列手办“洗劫一空”，两人还讨论哪
里有 Labubu 其他系列，他们想都买
走。“我们在上海一家银行工作，公司
现在做活动，开卡送 Labubu，领导让
我们四处囤点货。”李先生说，上海的
Labubu已经断货，他们找了好多地方
都没有这个系列，就来十堰碰碰运气。

在华悦城一楼的泡泡玛特抽盒机
前，带着女儿的宝妈毕晨向记者展示
了她手机里的“娃柜”照片——整整三
面墙的展示柜里摆满了各式潮玩。

“最贵的是 Dimoo太空系列隐藏款，
二手市场能卖到 2000多元。”毕晨说，

她每月会拿出工资的 30%用于购买
潮玩，“不是为了投资，就是单纯喜
欢，摆在那里看着就开心。”

潮玩圈有个术语叫“退坑”，指的
是玩家停止收藏行为。在十堰，记者
遇到几位“退坑”的资深玩家。30岁
的刘先生曾经是泡泡玛特的狂热粉
丝，家里有近 2000个“娃”，前后花费
约 15万元。他坦言：“现在基本不买
了，二手市场不好转卖。”

除了官方抽盒机和线上平台，各
种代购、二手交易也十分活跃。一位
不愿透露姓名的代购告诉记者：“十
堰虽然没有 Labubu搪胶系列的正规
销售渠道，但通过代购渠道，每个月
能帮本地客户购买 20—30个，当然价
格比原价高不少。”

提醒：
潮玩消费应当

量力而行

玩家收藏的泡泡玛特。

十堰万达广场泡泡玛特抽盒机吸引
不少市民前来抽盲盒。

火 爆 的
泡泡玛特。


