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王丹株在创业中不仅为自己带来
了收入，也为周边村民增加了收益。
她将周围村民自制的黄酒、房县卷卷
等土特产放在自家线上线下店铺销
售，受到不少游客网友欢迎。

如今，王丹株每月收入数千元，
虽不算多，但她知足且开心。回到乡
村后，她的身体也比以前更健康。
2024年，她重新修缮了自家房子，并
收集了蓑衣、风车等传统农具，计划
把自家院子打造成当地一个特色乡

村体验项目。
王丹株有一个“小目标”：让更多

城里人在村里有家，帮助村里乡亲盘
活闲置房屋，加入“村房短住”创业队
伍，增加收入。

从城市到乡村创业，王丹株用行
动证明，年龄和地域都不是限制。

“村房短住”项目，不仅为她开辟了
新天地，也为乡村注入了新活力。
未来，她将继续在这条创业路上坚
定前行。

年过五旬，两个孩子的母

亲，这样的女性如何在激烈的竞

争中实现创业梦想？54岁的王

丹株选择了一条与众不同的道

路——逆流下乡，在大山里做起

了“村房短住”的营生，不仅成

功增加了收入，还为乡村发展注

入了新的活力。

■文、图/记者 罗伟

2月 16日，周末，阳光明媚，许多
人走出家门，走进大自然。在房县土
城镇花楼门村，停靠着近 10辆轿车，20
余名游客在一户农家门前晒太阳、玩
乐聊天。这户人家的主人，54岁的王
丹株忙着给客人沏茶、做饭。有的游
客主动加入进来，烧火、切菜、炒菜，孩
子们则在山上放羊、玩石头、挖野菜。

这些游客大多来自十堰城区和房
县县城，其中不少是王丹株的朋友。
家住房县县城的李女士说：“这里空气
清新、风景优美，还能品尝地道农家
菜，真是周末放松的好地方。”

同行的胡女士则系上围裙，客串
起了乡村厨师：“我家住房县，去年刚
退休，和丹株是朋友，经常过来玩，客
人多了就搭把手帮忙做饭，享受乡村
生活。”

当天，王丹株家接待了 3桌游客。
尽管客人没有住宿需求，但她和爱人一
直忙到下午3点。常客孟先生评价：“这
里收费实惠，一人一顿饭 30元钱就够
了，既能吃又能玩，我们周末经常来。”

王丹株从城里到乡下创业，走的
是一条“逆流”之路，这源于她对乡村
旅游市场的敏锐洞察。

王丹株是丹江口市人，前些年在
十堰城区打工、经商，家也安在市
区。几年前，她和前夫因故离婚，她
带着两个孩子生活。2023年，经朋友
介绍，她和家住房县土城镇的周光军
结了婚。

周光军在房县土城镇花楼门村经
营了一家家庭农场，从事种养殖业，吃
住也在农村老家。结婚后，王丹株既
要协助打理家庭农场，还要照顾在十
堰读书的孩子，在十堰城区和房县土
城之间频繁往返。

一次偶然的机会，王丹株在手机
上看到外地创业者利用农村闲置房屋
开展“村房短住”创业的新闻，深受启
发，萌生了自己创业的想法。

“村房短住”就是把农村闲置的房
屋、小院简单整理后，为游客提供吃住
的地方，吸引城里人来体验农村生活。

花楼门村许多村民外出打工，一
些房屋闲置。这里依山傍水，四季景
色各异，经常有游客郊游到此。最重要
的是，王丹株家有现成的房子，不需要
大的投入就能马上启动。

说干就干，和丈夫盘算一番后，他
们将土城镇的住房简单修缮，踏上了

“村房短住”的创业道路。

创业之初，她通过朋友圈分享
山里的生活点滴，吸引了不少朋友
来体验。起初她不好意思收费，但
朋友们都坚持付钱给她，直言：“不
收钱，我们下次不好意思来了！”渐
渐地，王丹株开始收取合理费用，凭
借实惠的价格和真诚的服务赢得了
口碑。

慢慢地，王丹株意识到单纯依赖
朋友不是长久之计，需要拓展客源，于
是决定借助短视频平台扩大影响力。
她注册了抖音号“村姑珠珠”，拍摄自

己和家人在村里放羊、柴火灶做饭、酿
黄酒等乡村生活。尽管拍摄不专业，
制作也较为粗糙，但真实自然，目前已
有 4800多名关注者。

她还学会了直播，向网友讲述
自己的创业故事，推介“村房短住”
项目。

凭借逐渐积累的名气，她两次受
邀参加电商培训，成为房县乡村创业
的“小明星”。一些准备创业的人也慕
名前来取经。茅箭区的李女士前来学
习后，准备效仿王丹株下乡创业。

逆流下乡：
五旬女性的创业抉择

以友为客：口碑积累的创业起点

触网营销：短视频时代的转型尝试

回馈乡村：创业路上的多元收获

自家种植的新鲜蔬菜最受游客欢迎。

王丹株自制黄酒招待客人。


