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张权热心快肠，乐于助人。郧阳区茶店镇的
一名老农，家里种有血桃。每年血桃上市时，他都
发愁自家血桃的销路。2018年开始，张权每年帮
老农网上卖血桃，一个星期能销售上千公斤，而且
价格公道。“多亏了他，我家的血桃都卖出好价
钱，有了稳定收入。”提起这事，这名老农很感激。

“我是农村出来的，非常了解农民的不易，我
只要有能力就会尽力帮忙。”张权说。当初来十堰
时，他一无所有，为了治病还背负沉重的债务。这
些年，他不仅还清债务，还购买了第二套房，有了
固定的经济来源，他感恩社会，热心公益。前几
年，他得知一个向乡村学生献爱心的活动后，主动
捐赠数百册图书；他掏 6000元钱购买一批学习用
品，送给农村困难家庭儿童。

前不久，张权在三堰开了一家分店。最近，他
的抖音小店也正式营业。每天，他到农村寻找山
货、打包、发货，还经常直播，生活非常充实。

“只要努力打拼，不轻言放弃，我就能靠双手
养活自己。”这是张权的心声，也是他的誓言。

“强直”汉子张权在网络闯出一片天地

用奋斗书写“直立”人生

他不幸患上有“不死的癌

症”之称的强直性脊柱炎，无

奈离开心爱的医疗行业；他克

服病痛用心经营网店，用昂扬

向上的人生态度活出自己的精

彩；他热心助人，总是想办法

去帮助困难人群。他就是自强

不息的 39岁创业青年张权。

■文、图/记者 罗伟

近日，在车城西路的“茶舍小山村土
货铺”里，记者见到了正在忙碌的张
权。40 余平方米的店铺内堆满货物，
其中多是茶叶、粉丝、魔芋、黄酒、土蜂
蜜等土特产品，他一边整理货架，一边
介绍：“这些商品都是十堰产的，我通过
网络把它们销往全国各地，所以我的店
铺命名‘土货铺’。”

张权经营这家网店忙不过来，于是
聘请两名女员工打包货物、登记、发货。
这间店铺是张权 10年前购买的。从独自
来十堰打拼，到扎根立业，他走过一条艰
苦曲折的人生路。

今年 39岁的张权是河南淅川人，由
于喜爱医药行业，2008年他报考一所中
专，学习中西医结合专业。2011年，他在
河南南阳一家医院实习期间，经常腰背

疼痛。起初他没在意，以为是劳累导致
的，自行购买一些消炎药回家服用。结
果症状非但没有减轻，反而加重。最严
重时，他只能躺在床上，下地都很困难。
家里经济条件不好，他硬扛着在家里躺
了 3个月，最后才到医院检查，被查出患
有强直性脊柱炎。

作为一名医学生，张权很清楚得了
这种病意味着什么。强直性脊柱炎被
称为“不死的癌症”，在青壮年中发病
率较高。若不及时诊治，极易造成脊
柱和骶髂关节功能严重受限，甚至落下
终身残疾。

面对病痛，张权不愿屈服，他按时吃
药，咬牙坚持锻炼，病情得到有效控制。
但疾病还是在他身上留下后遗症，他的
背脊略有弯曲，与人交流时习惯偏头。

生活不会因遭遇不幸而停滞。2012
年，张权中专毕业，来十堰投靠一名开诊
所的亲戚。谁知一年后，亲戚的诊所关
门，加之他的身体状况不再适合从医，他
不得不离开医疗行业。

失去工作，该何去何从呢？“家里给我
看病已花了不少钱，不能回河南，再给父
母增添负担了。”张权对自己说。经过观
察，他找了一个谋生的新活：给商店送货。

每天他用车装载一些日常用品，沿
街询问商店要不要货。如果对方需要，
他将货物放在别人店里，下次送货时再
结账。这个活路并没有设想的那般好，
除了要压货以外，还时常出现商店关门
或转让，收不回货款的情况。经营一段
时间，张权难以为继，决定另寻出路。

那时，张权住在张湾，隔壁是几间空
房。一次，一名从武汉回来的年轻人在
附近打听租房信息，张权是个热心人，主
动帮年轻人牵线，租下自己隔壁的房
子。后来张权得知，年轻人名叫付大勇，
是一名淘宝店主。

毗邻而居，两人逐渐熟悉。眼见付
大勇把网店经营得风生水起，张权很羡
慕，于是央求付大勇传帮带。就这样，
2015年 11月，张权开始试水电商。

开网店并不容易，起初的半年时
间，张权在付大勇的带领下边学边干。
有时候需要去农村联系货源，他自告奋
勇前往，货卖出去后，利润和付大勇按
比例分配。

学习半年后，张权尝试独立经营。
刚开始，他的网店无人问津，一连两三天
都不开张。张权很着急，就观察别家店
铺的销售诀窍。他发现许多网店都有

“引流”款产品，就是拿出几款产品不赚
钱甚至亏钱销售，通过这种方法将用户
引至自己的店铺。张权决定模仿，采取
薄利多销。

十堰核桃上市，他销售核桃 3斤包
邮，一单只挣几元钱。十堰房县黄酒，
2.5公斤一壶，他卖一壶只挣 5元钱。只
要有订单，张权就很高兴。“我相信坚持
下去，我的顾客一定会越来越多。”张权
很乐观。

起初，采购、码货、网店回复……一
切事务都是张权一个人做，异常辛苦。
一次，他从阁楼搬运货物下楼梯时，不慎
踩空摔成骨折。但是，生意还得继续，他
将母亲接到身边照顾他，一边治疗、休
养，一边通过网络联系货源，而母亲协助
他打包、发货，直到他康复。

2017年，朋友建议张权在经营淘宝店铺的同
时，发力“私域流量”。这是一个全新的领域，即指
从公域（internet）、它域（平台、媒体渠道等）引流到
自己私域（官网、客户名单），以及私域本身产生的
流量（访客）。经营者可以借助“私域流量”进行二
次以上链接和销售。

张权积极组建自己的客户群。用户通过店铺
购买他的产品后，他引导用户进入他建的微信
群。为了提高活跃度，他经常在微信群里发红包，
送小礼品。一些老乡微信群、同学微信群、户外微
信群，他也设法加入。很快，他组建和加入的微信
群达 10多个，每个群里都有几百人。由于微信群
过多，他一个人打理不过来，就雇人回复群信息。

只要顾客有需要，张权总是尽力满足。一次，
一名老客户想网购半只鹅。这下可出个难题，鹅
都是整只售卖的，怎么卖半只呢？

张权开车下乡买回一只大鹅，然后把鹅宰杀
分割，将其中一半寄给这名老客户，另外一半无
法售卖，只得自己留下。最后一算采购成本、汽
车油费，这单亏本。张权说：“客户找我，就是对
我的信任，我要对得起这份托付。就算这单一分
钱不挣，但能挣到交情，挣到回头客。”

在做好服务的同时，张权重视产品质量。很
快，他的订单日趋稳定，利润实现翻倍。目前，他
一年的电商销售额达数十万元。

懂得感恩
热心公益回馈社会

以诚待客
年销售额数十万元

结交朋友
走上网络创业之路

命运无常
他患上强直性脊柱炎

“

张权在店里包装货物。尽管脊柱不太好，张权还是下

乡挑担子收货。


