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我在十堰我在十堰店有家有家

市 商 务 局
十 堰 晚 报

联办

“摄影是一

份幸福感很强

的工作，尤其是

被别人认可和

信赖时，那一瞬

间能清晰地认识到

坚持做这份工作的意义。”36岁的青年摄影师王

林从最初创业时的捉襟见肘，到如今频频靠着作

品“出圈”，月入数万元，创业路上，他虽历尽千

帆，但仍对这个职业怀有满腔热情。

■文/记者 杨天娇 图/记者 吕世银

创业 15年，几经波折，王林的事业慢慢走
上正轨。如今，王林在摄影工作室几乎每天都
忙个不停，光顾他的大部分都是老顾客。

让王林印象最深的，是一名在部队工作的
小伙找他拍婚纱照。“当时他跟我说想给女友
一个惊喜，希望我配合他。他让我在拍婚纱照
当天把女友送到火车站，在火车站拍一组照
片。”王林说，到了约定的那天，女孩在他的工
作室化妆时突然接到男孩的电话，称部队有
事，他必须立即赶回去。随后，王林开车带着
女孩赶到火车站。“我知道这是提前设计好的
场景，女孩当时不知道，她特别生气，我只好安
慰她，让她先赶到约定的地点。”

到火车站后，男孩站在站内冲女孩敬了一
个礼，女孩才反应过来是怎么回事。“女孩跟我
说，听到男生又要爽约的那一刻很气愤，因为
他们在一起的这些年里，他总是爽约。这次好
不容易约好时间拍照，原本是件幸福的事情，
没成想又出变故。”王林说，得知是一场“骗局”
后，女孩泪流满面。两人在车站紧紧相拥的画
面让他动容，他立即聚焦镜头，拍下这感人的
时刻。“很多新人拍婚纱照的时候都会有特定
的动作，但我觉得真情流露更值得留念。”在专
攻人像摄影的这些年里，王林总能准确捕捉到
顾客的情绪，也总能在与客户的沟通中发现更
多细节，“我希望用一张张照片表达他们真实
的情绪和情绪背后的故事。”

提及未来的打算，王林说，他正在筹备位
于澳大利亚的分店，“妻子和孩子打算去澳大
利亚生活，所以我想在那里开一家分店。还有
一些朋友在那边，我已经考察过了，那里的市
场前景也不错。”王林说，他也会用心经营好这
家 15年的老店，用照片表达情感，为每一位拍
摄对象记录美好瞬间。

15年前，王林曾在北京的一家影楼做过摄影助
理，2008年回十堰创业。年底，他在公园路的一个
居民小区里开了一家摄影工作室，主要业务是人像
摄影。

“当时我拿着 1万元启动资金，花 8000元买了
一台相机，剩下的 2000元用于其他开销，房租只能
跟房东说好话，先欠着。”王林笑着说，开业后，为了
吸引顾客，他把作品打印出来，再搬个桌子到工作室
附近热闹的地方打广告。“我以前是个特别含蓄的
人，连跟陌生人说话都会很紧张，但我没钱请人，所
有的工作只能自己做。后来回想起来，我也就是在
那段时间慢慢成长了，也越来越懂得和人打交道。”

“刚起步时很艰难，有一段时间我连吃饭都成问
题，女友特地从家里拿来青菜和面条，解决我的温饱
问题。”尽管日子很艰难，但王林没有想过放弃。
2012年，他将店搬到了五堰。“我当时租了一套 120
平方米的房子，其中一个房间作为我的卧室，剩下的
空间用窗帘隔开，设了一个摄影室和接待区。”功夫
不负有心人，来找王林拍写真的顾客越来越多。
2013年 5月，王林的摄影工作室客单量进入高峰，
他每天从早上 7点半开始拍摄，直到晚上 12点才能
收工。为了满足顾客的选片需求，他经常熬夜修片，
一天睡三四个小时是常态，有时甚至需要通宵处
理。2016年，凭借“最美证件照”和写真等摄影作
品，王林每个月的收入达到 4万元左右。

2018年，王林在大洋晶典写字楼买了一套 109
平方米的房子，他将工作室搬到写字楼，并额外租了
一间房打造成专门的摄影棚，组合在一起共有 200
多平方米的实用面积。“我把每个板块都设置了专门
的区域，这样接待、拍摄、后期互不影响。”如今王林
的店仍然以人像拍摄为主，其中包括婚纱照、全家
福、亲子照、孕妇照、儿童摄影、单人写真、最美证件
照和少部分婚礼现场跟拍，根据套系的不同，收费从
150元到 16800元不等。

王林的摄影工作室名叫“米兰映
像”，位于六堰大洋晶典楼上。这家工
作室分为两个部分，其中一部分设置了
接待区、化妆区、修图区；另一部分是位
于楼上的摄影专区。走进店里，各功能
区域分布清晰，在接待区的一台电脑
前，一位顾客正在同王林沟通证件照拍
摄事项。

“我第一次找他拍证件照是 6年前，
上一次是 3年前。”前来拍照的是王林的
一位老顾客。“最开始知道他的店就是因
为证件照，他拍的证件照之前在朋友圈
很火，我拍了两次都很满意，今天再来拍
一套新的。”

2015年是王林开店的第 7年，那一
年，他从网上了解到“最美证件照”这一
摄影作品类型。“当时‘天真蓝’摄影工作
室专门拍摄‘最美证件照’，而且很受欢
迎。那时候十堰还没有拍这类照片的摄
影工作室，我觉得是一个商机，所以开始
尝试。”王林说。

“别看只是一张简单的照片，但要
拍得好看，拍得特别，让人感觉到和别的
工作室拍得不一样，对摄影技术和后期
修图有很高要求。与传统影楼拍摄的
证件照有所不同的是，‘最美证件照’虽
然会呈现人的面部细节，但又能非常自
然地还原美貌，不易造成审美疲劳。”随
后，王林开始摸索灯光、相机参数和后
期修图技术。“只有一次又一次地调整，
不然和传统证件照有什么区别？”经过
两个多月的摸索，王林终于拍出满意的
作品。

有了门路又该如何打出名声，成了
王林需要思考的问题。“我开始尝试拍
身边的人，再把修好的照片做成海报挂
在电梯里，算是做广告。”当时，王林的
摄影工作室所在的门店楼下有一家艺考
培训机构，一位艺考生找到王林，想请他
拍摄一张证件照用于考试报名。“她是我
的第一位顾客，我当时特别认真，仅拍摄
就花了一个半小时，修图又修了一整天，
好在对方特别满意，还四处帮我宣传。”
有了客片宣传的王林一下子就在十堰的
艺考圈火了。“不少艺考生来找我拍‘最
美证件照’，最多的时候一天要接 50单，
仅靠这一项，店里每天就有 5000元的
收入。”

靠拍证件照火爆朋友圈，如今小店规模越来越大

他从人像摄影中嗅出大商机
抓住风口瞄准商机
靠拍证件照火“出圈”

经历过低谷但从未放弃
如今小店规模越来越大

创业15年激情不减
打算在海外开一家分店

王林工作时非常认真，在进行创意摄影时，他也会充分尊重顾客的想法。

王林和化妆师沟通妆容细节。 王林为顾客取相应风格的服装和道具。


